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dia 16 de julho é o nosso dia, o do Comer-

ciante! Antes de sermos empresarios, so-

mos trabalhadores, batalhadores, temos
uma das profissdes mais antigas do mundo. Somos
capazes de agregar, gerar empregos, de criar, de se
reinventar. Cada dia € uma nova batalha, cheio de
desafios, mas também de conquistas. O nosso pa-
pel na sociedade vai além do que ganhamos com as
vendas. Somos responsaveis por uma boa parte do
desenvolvimento de uma cidade. Quanto mais for-
te é o comércio, maiores as oportunidades de cres-
cimento.

Aestabilidade econémica depende dessa re-
lacdo de consumo, de se ter o que ofertar e quem
comprar. Nao adiantam indUstrias, se ndo tem o co-
mércio para vender seus produtos, nem lojas para
atender seus trabalhadores em busca deles. Sem o
comeércio, a arrecadacao dos municipios é menor, o
que reflete diretamente nas melhorias da infraes-
trutura, da salde, da educacao, mobilidade urbana,
cultura, lazer, tudo que a populacao precisa para
ter gualidade de vida e bem-estar.

Nesse processo de desenvolvimento, somos
uma das engrenagens que nao podem deixar de
existir. Sim, todos nds, eu, vocé, o seu concorrente.

RCIAN

Todos, que, mesmo diante de crises como a que es-
tamos passando no momento, fazemos a diferenca
paraum mundo melhor.

Esta edicao do O LOJISTA é dedicada a essa
classe que ndo desiste nunca! Nossa forma de ho-
menagear cada lojista, cada pessoa que trabalha no
comércio, que nos ajuda a construir uma histéria de
sucesso e manter Volta Redonda como uma refe-
réncia em mix de produtos, atraindo consumidores
de toda aregio.

A CDL-VR estd aqui, sempre de portas aber-
tas, para ouvir, sugerir, apoiar, oferecer capacita-
cdo, qualificacéo, servicos com precos mais aces-
siveis, por meio de nossos projetos. Somos a sua
casa, empresario e, juntos, nos tornamos uma base
forte, consolidada, com voz e representatividade. E
como diz 0 nosso hino da nacao lojista, "vamos jun-
tos realizar, construindo essa nacao... o futuro é a
gente que faz. Somos a nacao lojista, unida, guer-
reira..”

Tenhamos sempre orgulho da nossa profis-
sao!

Um feliz Dia do Comerciante e um més de
julho cheio de boas noticias a todos!

Cles e e El e it

Presidente da CDL de Volta Redonda
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CDL’S SE REUNEM COM REPRESENTANTES DA

FC
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o dia 19 de junho, as
CDLs de Volta Redonda,
Angra dos Reis, Itatiaia,

A reunido teve o objetivo de gerar
melhoria na economia da regido

P ..

DL-RJ

CN

Porto Real e Resende, se reuni-
ram na sede da CDL de Volta Re-
donda, junto com o presidente
adjunto da FCDL-RJ (Federacao
das Camaras de Dirigentes Lo-
jistas), Fabiano Goncalves, e o vi-
ce-presidente da CNDL (Camara
Nacional de Dirigentes Lojistas),
JairGomes.

O encontro teve como ob-
jetivo tratar de assuntos em prol
do crescimento econdmico da

DL

regidao e de produtos do SPC
(Servico de Protecdo ao Crédito).
"A iniciativa & de grande impor-
tancia para o desenvolvimento
do comércio, porgue guando so-
mamos forcas, conseguimos a-
vancar em diversas questées,
trazer melhorias e criar projetos
que possam ser desenvolvidos
em conjunto’, afirmou o presi-
dente da CDL-VR, Adriano San-
tos.

OFICINA DE GASTRONOMIA DO SEBR/—\E NA CDL-VR

gastronomia esteve em
alta na sede da CDL-VR.
O Sebrae realizou um

curso voltado para a culinaria de
peixes e saladas no Espaco CDL,
no dia 20 de junho. Cerca de 20

! i > . P

Os participantes puderam aperfeicoar

suas técnicas de culindria
|

participantes aprenderam e a-
perfeicoaram as técnicas com as
chefs Ro Gouvéa e Cica Peixoto.
Para participar dos préximos cur-
sos, figue ligado na agenda do
Programa Capacitar.

NAO A MUDANCA NO RECOLHIMENTO DO ICMS

OS membros do Forum das Entidades Re-
presentativas de Volta Redonda se reuni-
ram no dia 18 de junho para discutir os e-
feitos gue a substituicdo tributaria proposta pelo
governador Luiz Fernando Pezéo ira trazer as em-
presas da regiao. A reuniao também contou com a
presenca de representantes do Codec BM (Conse-
lho de Desenvolvimento Economico de Barra
Mansa).

Segundo o Decreto n° 46.323, de 28 de
maio de 2018, o ICMS (Imposto sobre Circulacao
de Mercadorias e Servicos) incidente sobre a pres-
tacdo de servico de transporte intermunicipal e in-
terestadual passara a ser pago pelo contratante do
servico, quando este ja for contribuinte do ICMS,
em vez da empresa transportadora. Os efeitos do
decreto passam avaler agora em julho.

Depois das discussoes, o Forum e o Codec
BM se posicionaram contrarios ao decreto, ja que,
entre outros motivos, © mesmo representa mais
uma obrigacao para o empresario. "Nos apoiamos
as inimeras entidades e organizacoes da socieda-

de civil gue, a nivel estadual e federal, ja estdo en-
trando com recursos baseados na inconstituciona-
lidade deste decreto", declarou Evandro Queiroz
Gloria, presidente do Férum.

Ao fim da reuniao, os representantes decidi-
ram redigir um manifesto a ser enviado ao governo
estadual, expondo as preocupacdes e sugestdes
dos empresarios. "E preciso que as entidades to-
mem medidas e questionem o poder publico acer-
ca dos impactos negativos que esta transferéncia
de responsabilidade pode gerar para a regiao", fina-
lizou Evandro.

} - Julho 2018

Foto: Divulgagdo
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CDL-VR ASSINA CONVENIO
COM OAB DE VOLTA

REDONDA

// A agdo marca um progresso para as instituicoes

CDL-VR (Camara de Dirigentes Lojistas) fir-

mou uma parceria com a OAB-VR (Ordem

dos Advogados do Brasil), para promover a-
coes especificas, conceder beneficios e precos di-
ferenciados no servico de emissdo da certificacdo
digital para os associados das duas instituicoes. Os
presidentes assinaram o acordo na sede da OAB-
VR, no dia 6 de junho. O e-Juridico é o modelo de
certificacao digital criado especificamente para
profissionais de Direito.

Com a virtualizacdo dos processos tribunais,
éindispensavel que os advogados saibam lidar com
0 processa eletronico e com a certificacao digital.
O documento, gque ja é exigéncia em alguns tribu-
nais, pode ser utilizado nos protocolos de peticoes,
procuracoes, contratos, entre outros. Também po-
de ser utilizado para enviar declaracdo de Imposto
de Renda e se identificar de forma segura em sites
com o acesso restrito como e-Pet (Peticionamento
Eletrénico), e-Doc (Sistema da Justica de Trabalho),
entre outros.

“E um marco historico diante desse novo ins-
trumento de advocacia, que é peticionar eletroni-
camente as acoes, criar alternativas para que a ad-
vocacia possa exercer continuamente a sua atua-

- 4 |

ASSOCIADO PPCDL

A CDL de Volta Redonda langa o aplicativo
CDL Descontos & Vantagens.

FACA PARTE

E APROXIME SUA MARCA DE SEUS CLIENTES
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cao profissional, além de firmar condicoes para que
essa advocacia tenha acesso aos instrumentos co-
mo certificacao digital”, afirmou o presidente da
OAB-VR, Dr. Alex Martins.

A CDL-VR é revendedora do certificado digi-
tal por meio do SPC, sendo uma das maiores do
pais, o que reforca a importancia dessa parceria.
“Esse termo vai permitir um desenvolvimento eco-
némico atraves de certificacées com precos dife-
renciados, poderemos entdo fornecer produtos
para associados da OAB com mais vantagens’, afir-
mou o presidente da CDL-VR, Adriano Santos. Pa-
ra saber mais, entre em contato através do telefone
(24) 3344-8052.

EXCLUSIVO PARA
ASSOCIADOS CDL-VR

4
<

ACESSO FACIL E GRATUITO

(para as |ojas e para o consumidor)

OPGAO PARA
OFERTAS E/OU DELIVERY

Informagoes

24 3344-8050

Fotos: Jader Costa



FEIJOADA AMIGO SOLIDARIO

SERA EM AGOSTO EM PARCERIA COM APADEF|

ata, local e horarios, de-
finidos: 26 de agosto, a
partir do meio-dia, no

espaco de festas Galpon, na Ro-
dovia dos Metallrgicos, na Casa
de Pedra. Essa € a oitava Feijoa-
da Amigo Solidario, promovida
pela CDL Jovem de Volta Redon-
da. Este ano, toda a arrecadacao
com a venda das camisas sera
doada para a Apadefi (Associa-
cao de Pais e Amigos dos Defici-
entes Fisicos) de Volta Redonda,
gue abracou o projeto e vai atuar
como parceira na realizacdo.
Este ano, a entidade se uniu a
CDL-VR, realizando a décima-
primeira feijoada dela junto com
a Camara de Dirigentes Lojistas
de Volta Redonda. Uma forma de
unir esforcos para aumentar o
nimero de participantes e da
venda de camisas.

A feijoada tem como obje-
tivo ajudar entidades sem fins lu-
crativos e todo ano é escolhida

uma instituicdo diferente, que
precise de apoio. Quem comprar
o primeiro lote de camisa, que &
0 passaparte para a feijoada, vai
pagar menos. Os valores ainda
vao ser definides, umavez que o
custo para esse grande evento é
alto e depende também de pa-
trocinio, que vem sendo negoci-
ado com diversas empresas, se-
gundo os organizadores.

O evento, que se tornou
uma tradicdo, cresceu e foi preci-
SO ir para um espaco maior, com
uma capacidade para mil pesso-
as, porisso, a escolha do Galpon.
Isso, segundo a diretoria, por-
que, no ano passado, 450 cami-
sas foram vendidas e pelo menos
200 pessoas ficaram na fila de
espera, aguardando uma desis-

téncia, o que ndo aconteceu.
"Temos tudo para realizar o
maior evento social de todos o0s
tempos em nossa cidade', acres-
centou o presidente da CDL
Jovem Gilberto Paiva.

Diversas reunides vém
sendo realizadas, segundo Gil-
berto Paiva, para formatar a edi-
cao deste ano, buscando parce-
rias. “Mais uma vez, nossos par-
ceiros nos receberam e aceita-
ram participar, porque € uma a-
cdo gue nao so ajuda essas en-
tidades que precisam de doacéo,
de apoio, como incentiva a quem
participa dela a criar uma consci-
éncia maior de responsabilidade
social. Ajudar também é um ato
importante de cidadania”, afir-
mou.

Informacoes:
comercial@cdlvr.org.br

24) 3344-8050
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PRETA GIL E MISTUREBA SAO UMA DAS ATRACOES DO EVENTO

A cantora Preta Gil ja con-
firmou presenca. Ela se apresen-
ta com a banda Mistureba. Ou-
tras atracoes ja confirmadas sao
Victor Yuri e Banda, Dj Fellipe

sidente da CDL Jovem. E para as
criancas se divertirem vai ter es-
paco kids, com a empresa Best
Jump. Parcerias confirmadas, se-
gundo Gilberto, Ambev e Ricar-

do Buffet. Uma coisa é certa: di-
versao, bebida, sobremesa e co-

Carvalho, mas podem ter outras
surpresas até |4, segundo o pre-

- ) iA
¢4 Ano passado, 450 pessoas prestigiaram a Feijoada
y -

mida boa, marcas registradas da
Feijoada Amigo Solidario, nao
vao faltar. “Se vocé tem uma em-
presa e quer participar desse e-
vento como patrocinador, pro-
cure os diretores da CDL Jovem
ou da Apadefi e conheca as cotas

de patrocinio”, reforcou Gilberto.

// Preta Gil ja colocou a galera para dancar em evento da CDL-VR

PRESIDENTE DA APADEFI APOSTA EM PARCERIA

ara o presidente da Apa-

defi, Rodolfo Levenha-

gen, poder unir forcas
para transformar as duas feijo-
adas em uma, foi um presente.
“Apos uma conversa entre as
diretorias das entidades, resol-
VErmnaos somar o sucesso de ca-
da evento em um grandioso a-
contecimento social. A parceria
em questdo proporcionara
ampliar a Feijoada Beneficen-
te, que é a que realizamos anu-
almente, agregandao exposicdo

Segundo ele, 0s recursos
captados por meio desta acao
em conjunto serdo integral-
mente aplicados nas atividades
filantropicas da associacéo,

(8

constituindo fonte de renda
imprescindivel para a institui-
cao. “Além disso, consegui-
remos apresentar a qualidade e
o mérito da Apadefi e da CDL-
VR, com seus servicos, proje-
tos e patrocinadores, para um
elevado e qualificado ntimero
de pessoas, criando ainda mais
a confianca e vontade dos par-
ticipantes do evento de apoiar
permanentemente nossas a-
coes”, afirmoul.

berto, Ricardo e Rodolfo

e qualidade’, comentou.

www.intsys.com.br
comercial@intsys.com.br

ALE

Administrador

-

Intsys

Sistemas

Especializada no desenvolvimento
e integracao de sistemas paraa
classe contabil e empresarial.

Contabilidade

R. General Oswaldo Pinto da Veiga
n° 350 sala 501 - Vila Santa Cecilia
Volta Redonda - RJ

Ponto Eletrénico

e ]
eSocial $

| Emissor NF-e

tel.: (24) 3350-05-11/ 3350-0598
0800 282 0598

Backup

* Descontos e facilidades para associados da CDL
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NQMERO DE CONSUMIDORES, QUE REGULARIZARAM
DIVIDAS, TEM MAIOR ALTA DESDE FINAL DE 2015

Indicador de Recupera-
cdo de Crédito, mensu-
rado pelo Servico de

Protecdo ao Crédito (SPC Brasil)
e pela Confederacdo Nacional
de Dirigentes Lojistas (CNDL)
em todo o pals aponta um cresci-
mento expressivo de 3% em abril
no numero de consumidores que
conseguiram recuperar o crédi-
to, considerando o acumulado

dos Ultimos em 12 meses. Esta é
a maior alta registrada desde o
outubro de 2015. O dado é obti-
do a partir das exclusées de re-
gistros de inadimpléncia median-
te pagamento integral da divida
ou renegociacdo do débito.

Para a economista-chefe
do SPC Brasil, Marcela Kawauti,
os dados refletem a gradual reto-
mada da economia brasileira.

“Apesar do aumento de pessoas
que pagaram dividas atrasadas, o
volume de contas em aberto
ainda é grande. Mas na medida
em que a melhora da economia
passe a resultar em queda do de-
semprego e no aumento da ren-
da da populacao, o consumidor
deve voltar a obter crédito”, des-
tacaa economista.

SUDESTE FOI REGIAO QUE MAIS COLOCOU PENDENCIAS FINANCEIRAS EM DIA

Entre as regites que apre-
sentaram maior variacdo positiva
no numero de devedores com
recuperacao o crédito, o Sudeste
é destague no més de abril, com
33%, se comparado ao mesmo
periodo do ano anterior. Em se-
guida vem o Nordeste, com alta
de 26 %. A regido Norte mostrou
estabilidade do indicador no pe-
riodo, sem mostrar variacao, en-
quanto as demais regides tive-
ram variaces mais timidas do
que a média nacional (25%), em-
bora tenham registrado alta:
Centro-Qeste (12%) e Sul (4%).

Dados do Indicador de Re-
cuperacac de Crédito revelam
ainda que do total de inadim-
plentes que quitaram suas pen-
déncias em abril, a maior parte
(46%) tem idade entre 30 e 49
anos. A segunda faixa gue mais

.
e
2

DROGARIA

RETIRO
MEGA

OFERTAS

Economia certa
para aproveitar

recuperou crédito (13%) foi a
dos consumidores entre 18 a 29
anos, enguanto o publico acima
de 65 anos representa outros
12%. Na abertura por género, 0s
ndmeros mostram que 51% dos
que recuperaram o crédito séo
do sexo feminino e 45%, do sexo
masculina.

Crescimento registrado
em abril é de 3% no
acumulado de 12 meses.

“E muito importante evitar
o superendividamento. A reco-
mendacao para o consumidor
que precisa priorizar alguma
conta é quitar as dividas com
juros mais elevados”, orienta a
economista.

METODOLOGIA

O Indicador de Re-
cuperacdo de Crédito
mostra a evolucdo da
guantidade de devedores
que deixaram o cadastro
de inadimplentes num da-
do més por conta do paga-
mento das suas pendén-
cias em atraso, bem como
a quantidade de dividas.
Paraisso, sdo usados os re-
gistros de saida de CPF’s
das bases a que o Servico
de Protecdo ao Crédito
(SPC Brasil) tem acesso.
Os dados sdo de abran-
géncia nacional.

Angra dos Reis - Barra Mansa
Barra do Pirai - Itatiaia - Paraiba do Sul

Paraty - Pinheiral - Pirai - Porto Real - Quatis
Resende - Rio Claro - Trés Rios - Volta Redonda

VALENGA (NOVA LOJA)

HALVINHD

O LOJISTA - Edicao 164 -

Julho 2018



ALMOGCO EMPRESARIAL EM JUNHO
FOCOU NA CONSTRUCAO CIVIL

CDL-VR, em parceria
com o Sicoob e 3
Unimed-VR, realizou a
segunda edicao do Almoco Em-
presarial, no Espaco CDL, no dia
21 de junho. O evento, que co-
mecou por volta de meio-dia,
reuniu cerca de 120 empresa-
rios, foi voltado para o ramo da
construcao civil e contou com a
participacao do sécio-diretor da
Polo Construgao e Incorporagao,
Carlos Magno de Avila.

O obijetivo da instituicao é
realizar a troca de informacoes
entre empresarios, visando o
crescimento econdmico da cida-
de. A proposta & promover diver-
s0s encontros como esse, deba-
tendo e apresentando temas dos
mais variados segmentos. Desta
vez, umtema que é um dos gran-
des indicadores da situacdo eco-
némica do pais.

LQJISTA - Edicdo 164 - Julho 2018

‘A construcdo civil é um
tema muito relevante a ser dis-
cutido, porque é grande gerador
de empregos e tambémum gran-
de contribuinte tributario, o que
ajuda a movimentar a economia’,
disse o presidente da CDL-VR,
Adriano Santos. Ele ainda co-
mentou sobre o foco de realizar
este evento. “Reunir os parceiros
e associados visando apresentar
os indicadores e ndmeros sobre
esse ramo, além de confraterni-
zar, dividindo conhecimento,
para focar no crescimento de di-
versos setores”, disse.

O palestrante fez um pa-
norama e apresentou dados do

Carlos Magno falou sobre mercado da Construgao Clwl

L- ‘ k

setor, que confirmam uma exce-
lente expectativa para o ano que
vem, como incentivo para o seg-
mento. ‘Estamos trazendo nu-
meros atuais de um mercado
muito forte nacionalmente e que
representa uma forte parcela do
PIB do Brasil, o Produto Interno
Bruto. Apds um periodo de crise,
temos a perspectiva de alta no
crescimento a partir de 2018", a-
firmou o palestrante Carlos
Magno de Avila.

Diretoria da CDL-VR com o palestrante do evento

PARTICIPANTES E PARCEIROS APROVARAM O PROJETO

Fernando Monta, pro-
prietario da Casa do Constru-
tor, participou pela primeira
vez do evento e falou sobre
como vai aplicar no dia a dia a
experiéncia adquirida. “Vamos
buscar levar esse conheci-
mento para a equipe e passar
essa visao sobre o que estd
acontecendo no mercado e
buscar crescer a partir dessas
informacoes”’, comentou.

O almoco é também
uma oportunidade para os

parceiros da CDL-VR conhe-
cerem clientes. “Um evento
como esse ajuda a estreitar o
relacionamento com as em-
presas e a gente consegue
chegar até os possiveis clien-
tes através dessa parceria, fa-
zendo essa troca que é inte-
ressante tanto para a CDL
quanto para nos’, disse Acacio
Domingues, gerente comer-
cial da Sodexo.

Fotos: Carlos Caldeira
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CRESCIMENTO DO COMERCIO
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municipio, que ja foi
distrito de Barra Mansa,
evoluiu no entorno da

Companhia Siderurgica Nacional
(CSN), ficando conhecida como
Cidade do Aco, completa 64 a-
nos de emancipacao no dia 17
de julho. Para atender os empre-
gados da sidertirgica, o comércio
foi se instalando, o setor imobili-
ariocrescendo e, aos poucos, ga-
nhando espaco no setor de con-
sumo da regiao, atraindo novos
investidores de diversos setores,
incluindo prestacao de servico e
da areamédica.

Com a privatizacido da em-
presa, na década de 90, muitos
trabalhadores demitidos busca-
ram uma nova oportunidade no
setor comercial. E, foi nesta épo-
ca, gue a explosao comercial co-
mecou. E, hoje, o comércio de
bens e servicos € o maior empre-
gador da cidade, com mais de 40
mil postos de trabalhos. Segun-
do dados do IBGE (Instituto Bra-
sileiro de Geografia e Estatisti-
cas), 30% da populacao tém em-
prego, o que representa mais de
80 mil pessoas ativas. Metade
delas no comércio que, segundo
a prefeitura, conta com mais de
14 mil lojas cadastradas.

Para o presidente da CDL-
VR (Camara de Dirigentes Lojis-
tas), Adriano Santos, apesar de a
cidade ser uma das mais novas

da regiao, que ficou conhecida
pela tradicao do café, com fazen-
das centenarias e municipios
com mais de 200 anos, Volta Re-
donda conseguiu se desenvolver
muito mais rapido, e hoje é refe-
réncia em diversos setores.
“‘Com certeza, a industrializacao,
com a instalacdao da maior side-
rdrgica da América Latina, trouxe
esse caminho de crescimento,
mas, atualmente, o que mantém
0 municipio numa crescente e
gue sustenta empregos, € 0 co-
mércio. A populacdo de cidades
vizinhas vem para Volta Redonda
consumir e podemos dizer que a
nossa cidade detém pelo menos

DOND

ARCA 64 AI\IOS
VOLTA R

60% do consumo do Sul do Esta-
do’, disse.,

Para ele, é preciso de poli-
ticas publicas que estejam a altu-
ra desse crescimento, com mais
sallde, mais escolas, principal-
mente creche, cultura e lazer, a-
lém de mais mobilidade urbana.
‘A cidade esta crescendo econo-
micamente e precisa de infraes-
trutura para acompanhar esse
desenvolvimento, porque guan-
do se tem qualidade de vida, to-
dos trabalham melhor, mais in-
vestidores abrem empresas e ha
um equilibrio econémico”, acres-
centou, parabenizando Volta
Redonda pelo aniversario.

O LOJISTA - Edicao 164

- Julho 2018
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EMPRESARIOS DESTACAM PONTOS

QUE PRECISAM MELHORAR PARA MANTER CRESCIMENTO

aseado nessa forca do comércio e aprovei-
tando a celebracdo do aniversério, a revista
O LOJISTA quis saber o que a classe empre-

JACUTINGA PESCA i

A Jacutinga Pesca foi i-
naugurada em 2006,
apos o proprietdrio,
Gilmar Marinho, resol-
ver transformar seu
hobby em profissao.
Ele, que trabalhou co-
mao gestor de universi-
dade por quatro anos e
como gerente de banco
por outros 20, contou
que deixou de trabalhar a partir do momento que pode
fazer da pesca um negocio. E, hoje, a loja tem itens para
atender os apaixonados por pescaria, incluindo material
de camping e ndutica.

Para melhorar o dia-a-dia, Gilmar acredita que sejam
necessdrios mais estacionamentos, uma logistica melhor
nessa drea e prestigiar mais o comerciante local. "“Ndo di-
go SO por mim, mas, ds vezes, acontecem feiras de ambu-
lantes que vém, vendem e vdo embora, enquanto o co-
merciante, que tem loja, paga imposto, ganha mais um
concorrente e perde venda, porque os precos sdo desi-
guais, porque para nos, a carga tributdria continua ld em
cima. Além disso, € preciso de mais seguranca e limpeza
nas ruas’, disse.

ADIBRAVI IMOBILIARIA 1

O ramao imobilidrio é
um dos mais importan-
tes na economia. A co-
mercializacdo de um
imovel vai muito alem
de um simples produto,
envolve identificacdo e
realizacdo, vende o
sonho da casa propria.

A Adibravi, seguindo
esse contexto, desde
1974, vem trabalhan-
do para oferecer aos clientes uma relacdo proxima, para
que sejam parceiros.

Em relacdo as melhorias para o ramo, a corretora
responsdvel, Simone Vieira, afirma que, “atualmente, o
que todas as imobilidrias precisam € de uma parceria
com sites de divulgacées de imoveis, para ajudar a
alavancar as ofertas e reaquecer o mercado imobilidrio’,
comentou.
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sarial acha que ¢é preciso para manter a cidade na
rota do crescimento e também quais melhorias pa-
ra odiaadiadapopulacio.

BEBE CHIQUINHO

De familia tradicional
de comerciantes do
segmento de vestudrio,
Simone QOliveira, resol-
veu seguir o mesmo ca-
minho. Hd sete anos no
mercado, a loja, que
vende roupas infantis,
iniciou em Barra do Pi-
rai, mas hd trés anos
veio para Volta Redon-
da, onde tem unidades na Avenida Amaral Peixoto, no
Centro, e hd um ano, no Retiro. Ela, que é do Rio de Janei-
ro, resolveu vir para o interior por questées de seguranca,
devido a violéncia na capital carioca.

Sobre a melhoria para o seu comércio ela diz: “Precisa-
mos de mais vagas de estacionamento, a via expressa
precisa de mais seguranca também, enfim, uma melhor
infraestrutura. Gostaria que as ruas e calcadas fossem
mais higienizadas. Tem muita sujeira e isso atrapalha a
gente gue € comerciante’. avaliou.

TECIDOS UNIBRAS

Hd 50 anos no merca-
do, a Tecidos Unibrds é
uma das lojas mais tra-
dicionais da cidade
com cinco lojas e 14 fi-
liais pela regido. Anto-
nio Cardoso, que foi
vendedor e gerente de
empresa, resolveu co-
mecar o sonho de mon-
tar seu proprio negocio,
e conseguiu éxito, se tornando um dos nomes mais im-
portantes do comércio de Volta Redonda, presidindo a
CDL-VR, participando da Aciap (Associacdo Comercial) e
do Sicomércio (Sindicato do Comércio Varejista).

Para ele, o que precisa melhorar de mais urgente, o que
gostaria que realmente mudasse, € a reducdo da carga
tributdria, considerada uma das mais altas do mundo.
‘Esse excesso de impostos € incompativel com a si-
tuacdo financeira da populacdo e ndo deixa a economia
crescer, gerar mais empregos. Pagamos cada vez mais
impostos, o custo operacional da empresa é cada vez
mais alto e o consumo é cada vez mais baixo, temos que
fazer mdgica para sobreviver’, disse.
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SHOPPING PARK SUL

CNTREGA CHAVES DE LOJAS E SERA
INAUGURADO EM QUTUBRO

cerimobnia de entrega das

lojas do Shopping Park

Sul aconteceu no dia 7 de
junho e contou com a presenca
de diversas autoridades, comer-
ciantes e investidores. O empre-
endimento comercial, que fica na
Rodovia dos Metallrgicos, no
bairro Sao Geraldo, € um dos
maiores do Estado do Rio de Ja-
neirc. A inauguracao esta previs-
ta para acontecer em outubro
deste ano, segundo informaram
os administradores do Shopping
Park Sul .

Ambiente moderno, com 100 mil metros quadrados

Os dados surpreendem:
foram R$ 300 milhoes em inves-
timentos, gerando 2,5 mil em-
pregos na construcac do shop-
ping e outros trés mil ainda serdo
criados durante o funcionamen-
to. De junho a setembro, devem
trabalhar outros 2 mil operarios
na montagem e na decoracio
das lojas. A contratacdo para o
atendimento ao consumidor es-
td sendo feita diretamente com
por cada loja do shopping, mas a
prefeitura disponibilizou um e-
mail para receber os curriculos,

que podem ser enviados para
empregos@voltaredonda.rj.gov.
br. Eles serdao encaminhados
para a administracdo do empre-
endimento.

O presidente da CDL-VR
(Camara de Dirigentes Lojistas
de Volta Redonda), Adriano
Santos, esteve na solenidade de
entrega das chaves e aproveitou
para conhecer um pouco mais do
novo centro comercial. “Real-
mente é uma obra grandiosa,
arrojada, inovadora, que traz pa-
ra nossa cidade, mais oportuni-
dades de negdcios e geracdo de
emprego. Esse investimento
mostra que os empresarios estao
confiantes, apesar da crise, a-
postando no crescimento. E Vol-
ta Redonda, que ja é referéncia
na regiao em consumo, vai se
consolidar ainda mais, ampliando
seu mix de produtos”, disse.

SHOPPING

& // Adriang, Cristiano e Jerénimo



erdo cerca de 160 lojas,

das quais 85% ja foram co-

mercializadas. A area total
do novo shopping é de 100 mil
metros quadrados; dos quais 33
mil sdo disponibilizadas para as
lojas e mil vagas no estaciona-
mento. O shopping tem como
ancoras (grandes lojas), a Ria-
chuelo, Marisa, Kalunga, Magic
Game, Renner, Lojas America-
nas, Casas Bahia, Supermarket,
Cine Aratijo (seis salas), Ri Happy
Brinquedos e YouCan.

O diretor-superintenden-
te da Mall Assessoria Comercial,
Eduardo Carlier, responséavel pe-
las vendas das lojas, explicou o
motivo da escolha por Volta Re-
donda pelo grupo de investido-
res. “Volta Redonda e as cidades
do seu entorno possuem as ca-
racteristicas que os empreende-
dores buscavam para assegurar
tamanho investimento, uma vez
que toda a regido conta com
grandes industrias, parque estu-
dantil com mais de 40 mil univer-
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NOVO SHOPPING

sitarios, cerca de um milhdo de
consumidores, além de ser uma
regiao em pleno e constante
crescimento devido a formacdo
de novos bairros, condominios
residenciais e industriais”, disse
Carlier.

Estiveram presentes tam-
bém representantes dos empre-
endedores do Shopping Park Sul:
Shopinvest Empreendimentos,

// [nterh)r do novo shopping
| \

idealizadora do shopping); Argo
Desenvolvimento e Gestao, ad-
ministradora do shopping; e VR4
Empreendimentos, grupo criado
exclusivamente para viabilizar o
Park Sul, através de uma visao
desenvolvedora e progressista
de quatro sacios: Grupo Flores-
ta, Café Farad, Geoamq Terrapla-
nagem e a Familia Pedro Paulo de
Barros Pereira.

Quer fazer um bom
negocio depois do
outro? Peca sua
maquininha Sipag.

Antecipacao de Recebiveis
com taxa a partir de 1,16%.

Sicoob Volta Redonda

Agéncia Retiro: (24) 3347-0597
Av. do Comeércio, 2451 - Retiro - Volta Redonda/RJ

Agéncia Aterrado: (24) 3346-0897 / (24) 3346-8860
Ra Simao da Cunha Gago, 19 - Aterrado - Volta Redonda/RJ

Agéncia Vila Sta. Cecilia: (24) 3340-5458
Rua B, 18A - 45, Vila Santa Cecilia - Volta Redonda/RJ

(]
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SETOR ESPECIALIZADO EM PRODUTOS
MASCULINOS JA PLANEJA VENDAS

s datas comemarativas
sa0 sempre uma 6tima o-
portunidade para aumen-
tar as vendas. As lojas aprovei-
tam para atrair os clientes, inves-
tindo no visual, com as decora-
coes e fazendo promocaes. E im-
portante nesse periodo, focar
em produtos especificos de a-
cordo com o publico-alvo da da-
ta. No préximo més, sera come-
morado o Dia dos Pais e os lojis-
tas de Volta Redonda ja estdo
gerando expectativas.
Ultimamente o ramo de
barbearia, tem crescido bastante
na cidade. Os barbeiros tém a-
postado no estilo “barbershop’,
que tem o objetivo de proporcio-
nar um ambiente mais conforta-
vel para os clientes. Por ser um
ambiente geralmente masculino,
o Dia dos Pais € uma data impor-
tante, porque é uma boa oportu-
nidade de promover o servico e,
consequentemente, aumentar
asvendas.

Iziane Thebas, da Barbearia Imperador

“Nesse Dia dos Pais, além
da promocado que ja temos que é
dar uma cerveja longneck para
quem corta, vamos dar 20% de
desconto no corte e em produ-
tos especificos para cabelo e
barba” adiantou Gilziane The-
bas, proprietaria da Barbearia
Imperador, localizada no bairro
Sdo Jodo. Ela montou um bar na

barbearia, onde o cliente tem a-
cesso avarios tipos de bebida.

O ramo de calcados é um
dos mais tradicionais e procura-
dos como opcdo de presente.
Em agosto, apesar de algumas
dificuldades nas vendas durante
0 ano, a expectativa é que, pelo
menos, o nivel se mantenha. “Es-
peramos diminuir a queda que
tivemos nas vendas nesse Dia
dos Pais, entdo, estamos colo-
cando cerca de 10% do estoque
em promocao e promovendo nas
redes sociais”, disse Alex Batista,
proprietario da Vitor Calcados.
Segundo a revista Pequenas Em-
presas, Grandes Negécios, algu-
mas das estratégias principais
para ter um melhor rendimento
nessa data é conhecer bem os
clientes; se antecipar as suas ne-
cessidades; e preparar o estoque
e gualidade de atendimento.

(i
pROMADES
-

Alex Batista, da Vitor Calcados

Outras dicas foram utilizar
as redes sociais; incentivar os
vendedores com ganhos extras;
kits promocionais (fazer um
combo com produtos especifi-
cos para os pais); e oferecer vale-
presente, que é uma opcao para
aqueles gue ndo tém ainda ideia
de qual presente levar.
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MESA
CONTABIL

2018

CHEGA A DECIMA-PRIMEIRA EDICAO

conteceuno dia 19 de ju-
nho, a 11° edicao do pro-
jeto "Mesa Contabil”, na

sede da CDL-VR. O encontro,
que tem como objetivo discutir
questoes tributarias, mudancas
em leis, reuniu os profissionais
de contabilidade para debater o
temna: “Elaboracao das Demons-
tracdes Contabeis”. O palestran-
te foi o professor Paulo Henrique
da Fonseca, que também é con-
tador.

O ponto principal da pa-
lestra, segundo o professor, foi
oferecer aos contadores maior
qualidade, transparéncia e preci-
sao das informacoes geradas pe-
la gestdo empresarial. “Vivemos
um momento de transicao na a-
rea contabil, especialmente, de-
pois da lei 11638/07, entdo é
importante discutir esse tema
para passar conhecimento para
esses profissionais’, afirmou.

A lei, a qual Paulo Henri-
que se refere, entrou em vigor
em 2008 e, segundo artigo pu-
blicado pela Univap (Universida-
de do Vale Paraiba), tem como
um dos principais objetivos a pa-

dronizacdo e transparéncia das
atividades empresariais brasilei-
ras, de acordo com o novo mun-
do de negdcios globais.

Moisés Gadoy, adminis-
trador na empresa Contabilidade
Exata, destacou aimportanciade
participar do evento. “E muito
importante, pois a experiéncia
que o professor traz nos atualiza
num tema tao importante e que
é muito relevante” falou.

Eduarda Emidio, contado-
ra da G2C Contabilidade, com-
plementou dizendo que o apren-
dizado vai seraplicado no seu dia
adia. “Foi muito importante, por-
que nos ajuda a nos manter re-
gularizados numa legislacdo que
sempre muda. E fundamental
para as atividades didrias’, com-
pletou.

Q diretor da CDL-VR,
Evandro Queiroz, idealizador do
projeto, lembrou que o “Mesa
Contabil” vem superando as ex-
pectativas a cada edicao, ndo so
pelo aumento no nuimero de par-
ticipantes, quanto na atualizacao
nao so de contabilistas, guanto
dos empresarios. "Saber todas

// O encontro discutiu as atualizagoes da area contabil

essas questdes contabeis é pri-
mordial para a vida de uma em-
presa. Hoje, com uma legislacao
tributaria complexa e que é atua-
lizada constantemente, quem
nao esta atualizado, pode acabar
causando prejuizo para o cliente,
no caso dos contadores, e, no ca-
so da empresa, ndo saber identi-
ficar problemas, se houver uma
desatencdo ou descuido por par-
te do contador, por isso, quanto
mais 0 empresario sabe sobre tri-
butacdo, mais chances também
dele ajudar a enxergar um cami-
nho que pode levar a custos me-
nores’, disse.

CERTIFICADO DIGITAL A SUAASSINATURA ELETRONICA

O LOJISTA - Edicao 164 -
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CERTIFICACAO
DIGITAL SPC
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PCoL L SPC

Vona nedondo Al As1l

v~ Estacionamento proprio;

v~ Sala de atendimento exclusivo;
v Agendamento personalizado;

CONHECA AS VANTAGENS DE EMITIR O CERTIFICADO DIGITAL NA CDL-VR:

v~ Seguranca nas transagoes
eletronicas;

v Liberagdo no mes

ASSOCIADOS COL-VR POSSUEM MAIS 5% de DESCONTO

15



ESPECIAL DIA DO COMERCIANTE //4

CDL-VR FALA DE PROJETOS E PARCERIAS
PARA CRESCIMENTO DO COMERCIO

ezesseis de julho é o Dia
do Comerciante e a ci-
dade tem 14 mil motivos
para comemorar. Esse é o nime-
ro de estabelecimentos comerci-
antes que hoje mantém o muni-
cipio nessa constante linha de
crescimento. O comércio sus-
tenta a economia, gerando em-
pregos diretos e indiretos, fazen-
do o dinheiro circular. A Camara
de Dirigentes Lojistas de Volta
Redonda, a CDL-VR, como re-
presentante da classe empresa-
rial, ndo poderia deixar de home-
nagear esses trabalhadores, em-
presarios e comerciarios, que se
dedicam dia a dia para sobreviver
num mercado cada vez mais
competitivo.

Adriano Santos, presiden-
te da CDL-VR, que também é
empresario, e dirige uma das
maiores redes de farmacia da re-
gido, a Drogaria Retiro, sabe da
importancia de um comércio for-
te e consolidado para se manter
uma cidade produtiva.

“Quem trabalha no comér-
cio também é consumidor, tem

Adriano Santos, da Drogaria Retiro e Presidente da CDL-VR

familia, realiza suas atividades
onde mora. Se a economia enfra-
quece, se as lojas fecham, ha um
desequilibrio econémico. Sem o
comeércio, uma cidade perde sua
forca de desenvolvimento, por
i$50, precisamos gue 0s gover-
nantes entendam que incentivar
a abertura de novas lojas, reduzir
a carga tributaria, estimular o co-
mércio é tao importante” co-
mentou.

Segundo ele, nem toda ci-
dade tem uma grande industria
para sustentar sua economia e,
mesmo que te-
nha, é preciso do
comércio para
que haja circula-
cao de capital,
aumentando a
arrecadacédo
municipal, que
teoricamente,
se transforma
em beneficio
para a popula-
cao, como sal-
de, educacao,
mobilidade ur-
bana, entre ou-
tros. “Se produ-
zZimos mais, ge-
ramos mais im-
postos, sem pre-

// Orlando Alves, da Orlando Calcados

cisar aumentar taxas, criar novos
tributos. O municipio ganha no
montante que é recolhido e néo
sobrecarregando apenas uma
parte dessa cadeia produtiva’,
avaliou.

Adriano reforcou que a
CDL-VR estd sempre propondo
discussoes para melhoria da ci-
dade, principalmente, para o co-
meércio, lutando por menos feria-
dos, menos impostos, oferecen-
do cursos, servicos com precos
diferenciados, como a Certifica-
cao Digital, que a cada dia se tor-
na essencial nas negociacdes via
internet, além de ter parcerias
que possibilitam menores precos
para seus associados, como ta-
xas bancarias, como é o caso do
Sicoob (Sistema de Cooperativa
de Crédito do Brasil).

‘Somos a Casa do Empre-
sario. Nossa missao e agregar a-
coes que tornem o comeércio
mais forte, mais unido nesse
crescimento da economia. Esta-
mos sempre inovando, levando
informacao, por meio de pales-
tras, das redes sociais, do nosso
site e da nossa revista. Temos o
Almoco Empresarial, que alia co-
nhecimento com novas ideias;
participamos do Rua de Com-
pras, gue tem promovido um

O LOJISTA - Edicdo 164 - Julho 2018



CURIOSIDADE SOBRE A DATA

Dia do Comerciante foi criado em 1953
devido ao dia do nascimento de José da
Silva Lisboa, o Visconde de Cairu, a
quem é atribuida a criacao das primeiras leis para
o desenvolvimento comercidrio do Brasil. O
comércio é considerado uma das profissdes mais

antigas do mundo.

aumento significativo no volume
de vendas; realizamos o Mesa
Contabil, para ajudar as empre-
sas a lidarem melhor com as
questdes tributarias e consegui-
rem caminhos para reduzir cus-
tos com impostos dentro da lei,
além da unido com outras insti-
tuicdes em varias de linhas de
defesa dos interesses da classe
produtiva, como Férum das Enti-
dades Representativas’, acres-
centou.

O presidente da CDL-VR
aproveitou para desejar um se-

gundo semestre melhor a todos,
parabenizar os comerciantes por
ndo desistirem de lutar, de de-
fender seus negocios e por acre-
ditarem que, apesar de todas as
adversidades, € possivel crescer.

E quem da a dica de como
se manter nesse mercado, como
exemplo de prosperidade, é o
dono da Orlando Calgados, Or-
lando Alves. Ele conta o segredo
para continuar de portas abertas
por mais de 30 anos.

‘Atencéo aos detalhes, co-
nhecer o cliente que vem aqui na

NA ERA DA TECNOLOGIA,
INOVAR PARA CRESCER FAZ A DIFERENCA

m mundo cada vez mais

digital, dindmico e com

consumidores avidos
por informacoes de forma rapida
e eficaz. Hoje, muitos usam a in-
ternet para pesquisar produtos
antes de comprar. E, as lojas fisi-
cas, que nao se adeqguarem a
esse novo modelo de vendas,
podem acabar nao resistindo a
essa era tecnologica.

Por isso, neste més do co-
merciante, a gente ouviu quem
vem transformando seu negocic
para ampliar sua carteira de cli-
ente, divulgar seus produtos e se
manter competitivo no mercado.
Uma forma de dividir conheci-
mento como um presente para
quem esta buscando ganhar
mais espaco nesse tempo de
redes sociais.

) Uma dessas empresas € a
Otica Modelo, que esta ha 75 a-
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nos no mercado, e vem agregan-
do a tecnologia como ferramen-
ta de vendas. A dona da rede de
oticas, Juliana Rolim, comentou
sobre as mudancas que foram
necessarias para se manter por
tanto tempo no mercado.

“‘Com essa era digital, com
esse nivel de informacdes gue o
consumidor tem, ele se torna
mais exigente. Entdo tivemos
que mudar a visao, porque se
nao buscarmos inovacao e ofe-
recermos modernidade para o
cliente, ndo vamos sobreviver”,
afirmou.

Juliana também reforcou
sobre a importancia de preparar
os funcionérios e do estudo de
mercado para que tenha uma al-
ta qualidade de atendimento.
“Nos buscamos sempre treinar a
equipe para gue atendam da me-
lhor forma possivel. E nos, da

=7

COMERCIANTE

16 de julho
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loja, além da proximidade, gera
mais confianca para o consumi-
dor, e ele volta, sempre”, comen-
tou.

O empresario destacou
também a importancia do co-
mércio para o municipio. “Apesar
das dificuldades, o comércio é
que movimenta a economia da
cidade, somos os principais gera-
dores de empregos”, disse.

Juliana Rolim, da Otica Modelo

TrTEY

direcao, procuramos sempre
passar por cursos de aperfeicoa-
mento e conhecimento, inclusi-
ve 0s que acontecem na CDL-
VR. Essas parcerias com as insti-
tuicdes sdo muito importantes’,
falou.




SEGUNDA EDICAO DO

ais de 70 mil pessoas
puderam aproveitar e
economizar no pre-

sente do Dia dos Namorados,
comemorado nodia 12 de junho,
na segunda edicdo do “Rua de
Compras’ que aconteceu na A-

venida Savio Gama e ruas proxi-
mas, no bairro Retiro, no domin-
go que antecedeu a data. Rea-
lizado pela Prefeitura de Volta
Redonda, em parceria com a
Aciap, CDL-VR e o Sicomércio-
VR, 0 evento contou com a parti-
cipacao de cerca de 150 lojas o-
ferecendo promocgdes para o
plblico.

Segundo o presidente da
CDL-VR, Adriano Santos, o obje-
tivo foi, além de incentivar o co-
MErcio, proporcionar um espaco
com infraestrutura e seguranca
onde a populacao pode ter aces-
so a atividades culturais, de lazer
e gastronomia. “E um espaco U-
nico, como um grande shopping,
com ruas livres para os consumi-
dores, sem o transito de veiculos,
facilitando o acesso as lojas, com
muitas promocdes, e promoven-
do o entretenimento’, afirmou.

Essa edicao do projeto te-
ve novidades como uma expasi-
cao de carros antigos e a presen-
ca do Motoclube Falcées de Aco.
O publico teve 3 disposicao tam-
bém duas pracas de alimentacao
ao longo da avenida, atividades
culturais, brinquedos, food-
trucks, feiras de organicos e arte-
sanato. Muitos consumidores
também aproveitaram para com-
prar artigos relacionados a Sele-
cdo Brasileira por causa da Copa
do Mundo, que iniciou na sema-
na seguinte ao Rua de Compras.
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O presidente do Sicomer-
cio-VR, Jeronimo dos Santos, re-
forcou que o Retiro € um dos
maiores centros comerciais de
Volta Redonda, com uma grande
diversidade de produtos, o que
proporciona aos consumidores,
opcoes de compras.

“Tudo que o consumidor
precisa, tem no Retiro. E um co-
meércio com um grande mix de

produtos de qualidade. Além dis-
50, como nos demais bairros em
areas comerciais, os lojistas, que
participam do Rua de Compras,
fazem promocoes, possibilitan-
do os consumidores comprarem
mais barato e com opcoes de
parcelamentos’, disse.

RUA DE COMPRAS RECEBEU CONSUMIDORES
DE OUTRAS CIDADES DA REGIAO

Rua de Compras tem
atraido consumidores
nao so de Volta Redon-

da, como de outras cidades da
regido. Esse é o caso da Tuany de
Oliveira, cirurgid-dentista, que
veio de Angra dos Reis. “E uma
ideia muito boa, pois traz novas
atracées para Volta Redonda e
atrai turistas. Viemos com o ob-
jetivo de comprar um produto e

acabamos gastando um pouco
mais do que estdvamos preven-
do’, afirmou. Saulo Duarte, co-
ordenador operacional, levou to-
da a famlilia para aproveitar o dia.
‘A realizacdo movimenta o co-
mércio, podemos trazer as crian-
cas para passear e traz uma dis-
tracao para as pessoas do bairro”,
falou.

Apesar de ter atingido
mais de 400 mil pessoas, contan-
do com essa edicaoc do Retiro,
teve gente que participou pela
primeira vez do projeto. “Eu
ainda ndo tinha vindo e gostei
muito do lugar, podemos ficar a
vontade sem o movimento de
carros, 0s precos também cairam
muito e eu amei o ambiente’, dis-
se Conceicao Dias, dona de casa.

Fotos: Carlos Caldeira




COMERCIANTES TAMBEM COMEMORARAM

egundo os organizadores,

a iniciativa possibilita aos

comerciantes um dia a
mais de vendas e de lucros. As di-
versas atividades atraem a popu-
lacdo e, consequentemente,
mais clientes para as lojas, se-
gundo os lojistas, que comemo-
raram o sucesso da segunda edi-
cao do projeto no bairro Retiro,

considerado um dos principais
centros comerciais de Volta
Redonda.

‘Domingo geralmente é
um dia que perdemos, porque
nao trabalhamos, entdo esse e-
vento é sempre bem-vindo, s
tem a acrescentar’, falou a ge-
rente da Mundo do Esporte,
Sirleia Alves. Os lojistas aprovei-

MURAL RUA DE COMPRAS

tam o grande movimento e abai-
Xam os precos. “Fazemos promo-
cdes e damos descontos diferen-
ciados, é uma coisa boa para nés,
agradamos o cliente e aumenta-
mos as vendas’, disse Elimarcos
de Abreu, gerente da Lumar Cal-
cados.
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VALE A PENA PARA MICRO E PEQUENAS EMPRESAS?

de julho para aderir ao Refis, programa que

facilita a renegociacao de dividas tributarias
com a Receita Federal. Os beneficios, gue ja eram
aplicaveis as grandes empresas, incluem o aumen-
to no nlimero de parcelas para quitacio das dividas
com o governo, de 60 para 175 vezes, com redu-
caodejuros e multas.

De acordo com o Sebrae, o programa deve
beneficiar cerca de 600 mil empresas cadastradas
no Simples Nacional e podem gerar aproximada-
mente R$ 21 bilhdes em impostos. Neste mo-
mento de transicdo é natural que os empresarios
tenham diversos questionamentos sobre como
funciona o programa. Pensando nisso, a contadora
Adrielle Freitas ajuda a responder algumas duvidas
sobre como o novo sistema deve funcionar:

Pequenas e Médias Empresas tém até o dia 9

Quem jd tem um refis pode refinanciar a divida do
hovo?

Sim. De acordo com a Lei Complementar 162 de
2018, que estabeleceu esse novo Refis, podem ser
parcelados os débitos vencidos ate 11/2017, que
estejam em aberto ou ja incluidos em outro parce-
lamento. O pedido deste novo parcelamento impli-
ca na desisténcia obrigatdria e definitiva do parce-
lamento anterior e, caso a primeira parcela do Refis
nao seja recolhida, esses parcelamentos antigos
nao serao restabelecidos.

O saldo € acrescido de juros?

Existem algumas possibilidades de parcelamento
dentro do REFIS, que podem implicar em mais ou
menos acréscimos de multa e juros. No caso de pa-
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gamento integral, em parcela dnica, a reducao sera
de 20% de juros, 70% de multa e 100% de encar-
gos legais (débitos ja em divida ativa tem outros en-
cargos, como honordrios advocaticios, por exem-
plo). Se o valor for parcelado em até 145 parcelas, a
reducio sera de 80% de juros, 50% de multa e
100% de encargos legais. Se o contribuinte quiser
parcelar os valores em até 175 parcelas a reducdo
serd de 50% de juros, 25% de multa e 100% de en-
cargos legais. Vale ressaltar que o valor de cada
prestacdo mensal sera acrescida de juros (Selic) e o
valor minimo de cada prestacdo sera de R$ 300,00.

E vantajoso refinanciar um Refis em andamento?

A Ultima vez que as empresas do Simples contaram
com um parcelamento especial foi em 2016, po-
rém nao havia reducao de encargos devidos pela
empresa (multa, juros, etc). Em 2016, esse parcela-
mento permitiu as empresas apenas aumentarem o
numero de parcelas para pagamento, em até 120
meses. Apos esse Parcelamento Especial, o Sim-
ples pode parcelar suas dividas em no maximo 60
meses, parém também com incidéncia de multa e
juros integral. Entao, sim, é vantagem refinanciar
qualquer parcelamento do Simples em andamento.
QO valor serd inferior ao ja parcelado pois havera o
desconto da multa, juros e encargos legais. Vale
ressaltar que 5% da divida consolidada deverao ser
pagos inicialmente, em até 5 vezes. O valor minimo
de cada parcela serda de R$ 300,00 e os valores
podem ser parcelados em até 175 meses, lembran-
do que o ndo pagamento de 3 parcelas (consecuti-
vas ou ndo), rescinde o parcelamento.

fAl



ASILO DA MENDICIDAD
LAR DA SABEDORI/

Instituicao busca apoio e parceria

para evitar que inadimplé

22

ntigamente conhecido

como Asilo da Mendici-

dade, a instituicao que fi-
ca no bairro Estamparia, em Bar-
ra Mansa, passou por mudan-
cas recentemente, e ganhou um
novo nome: Lar da Sabedoria e
Fraternidade. Por causa da ina-
dimpléncia de algumas familias
que mantém idosos na entidade,
a instituicao vem necessitando
de parcerias, apoio financeiro e
doacoes, visando o bem-estar
dos abrigados. O Lar da Sabedo-
ria e Fraternidade funciona ha
30 anos, recebendo idosos. Mui-
tas familias ndo tém como cuidar
deles, seja por falta de tempo,
devido a correria do trabalho do
dia a dia, ou por achar necessa-
rio, principalmente, em caso de
acamados ou com problemas de
salide, cuidados de profissionais
mais experientes.

Como os custos para ofe-
recer qualidade de vida e bem-
estar para esses idosos, sdo al-
tos, porque incluem alimenta-
cao, acompanhamento médico,
remédios, fraldas, artigos de higi-
ene pessoal e de cama, por e-
xemplo, além de uma equipe
multiprofissional, nem sempre o
valor da mensalidade € o sufici-
ente para cobrir essas despesas.
Segundo a coordenadora-geral
do asilo, Claudia de Castro, ainda
existem familias que ndo pagam
as mensalidades e nem os custos
com fraldas e remédios, o que a-
caba sobrecarregando o orca-
mento da instituicao. "Nosso
compromisso é atender bem e
nao deixar faltar nada, mesmo
gue haja inadimpléncia, por isso,

guanto mais apoio e ajuda
tivermos, melhor conseguimos
atender e evitar problemas fi-
nanceiros, que podem acabar
provocando uma crise, como
muitas instituicoes estao tendo
atualmente”, afirmou.

Hoje o Lar conta com 30
funcionarios para cuidar de 50
idosos. Os profissionais se divi-
dem entre cuidadores, educado-
res fisicos, fisioterapeutas, psi-
cologos e diretoria. Além de todo
o cuidado médico, eles também
proporcionam aos idosos uma
programacao dindmica, com pro-
ducao de artesanato, culto religi-
0s0, atividades de danca e pas-
seio. Em cada dia da semana,
eles tém uma atividade diferen-
te.

Claudia de Castro contou
que o nome atual traduz melhor
0 que é vivido hoje na entidade.
‘Quando a dona Ligia Sampaio
fundou a casa, ela acolhia mora-

dores de rua, porém, com o tem-
po, fomos nos modificando até
nos tornarmos o que somos ho-
je, um asilo. Aqui formamos uma
grande familia”, explicou. De a-
cordo com ela, nem sempre essa
transicao entre a casa da pessoa
e o asilo e facil, muitas vezes, é
um processo bem complicado, o
que reforca ainda mais o cuidado
na admissdao de novos idosos.
“Quando as familias nos procu-
ram, nos buscamos saber a razao
dessa procura. A partir disso, co-
nhecemos o idoso, convidamos
ele a passar um dia no asilo e, por
fim, perguntamos se ele quer
ficar oundo. Sao eles que tomam
a decisao”, contou. E essa preo-
cupacao de manter um asilo com
alto nivel de atendimento tem
motivo.

A cada dia, a expectativa
de vida da populagdo vem au-
mentando, o que reflete direta-
mente no aumento do numero
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- GANHA NOVO

NOME:

\ £ FRATERNIDADE

ncia das mensalidades atrapalhe a rotina dos atendimentos

de idosos. Segundo especialis-
tas, essas casas de cuidados, em
muitos paises, tém sido a alter-
nativa para familias que nao tém
como cuidar mais de perto de
seus parentes idosos. O custo-
beneficio, segundo eles, & menor
do gue se manter todo um apa-
rato e uma equipe de cuidadores
em casa. Para ajudar o Lar, basta
entrar em contato pelo telefone
(24)2106-3167.

NOVOS ASSOCIADOS BPEEL...

» ALCANCE SOLUGCOES FINANCEIRAS » GRUPO SOLUTUM ASSESSORIA CORPORATIVA
® ANTUERPIA » IFIX MOBILE DEVICE - E

» ASSISTENCIA CIDADAO » IMAGINARIUM h
® ATIVA LIVE MARKETING » JUNINHO ARTE VISUAL

» CANTINHO GOURMET » JUNINHO GAS

» CASA DO APICULTOR DE VOLTA REDONDA » MAIS VERDE PAISAGISMO |

» CASADO GESSO ~ » MEGACESTA o

®» CENTRO DE REABILITAGAO DENTARIA » META & SOLUGOES EMPRESARIAIS

® CEPRO CENTRO DE ENSINO PROFISSIONALIZANTE » MM SOLUCOES EM ALIMENTACAO

® CHICAGO PIZZAS & CALZONES ®» N C B REPRESENTACOES

» CHIKEN IN HOUSE » NUCLEAR AUTO ELETRICA

» CONECTANDO EXPERIENCIAS 7 ~ ® PANCARDES CONSULTORIAJURIDICA
® CRIS GARGALHADA ® REIS CONSTRUGAO E SERVICOS

» CRISTALARTE E FESTA » ROCK GRILL

®» DEGUSTE ® SILFIX PARAFUSOS E FERRAMENTAS

» ESPAGO DIGITAL » SOFTPIXEL

® ESPACO VIP FESTAS E EVENTOS ® SUPERVET

® FINAFLOR » TOCADO PINTADO

» GRUPO REFULGE ® UNIVERSIDADE ESTACIO DE SA
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RESTAURANTE

TRAJANO

OFERECE ATENDIMENTO
DIFERENCIADO E ESTA

NO APLICATIVO CDL
DESCONTOS E VANTAGENS

O Trajano Gastronomia, restaurante funda-
do em 2016, é mais uma empresa a fazer
parte do aplicativo CDL Descontos & Van-
tagens, com o objetivo de diversificar o seu atendi-
mento. “Queremos trabalhar com outras linhas e
produtos dentro do nosso segmento, desejamos a-
brir a noite num outro formato, investindo no servi-
co de entregas, por exempla”, disse o cheff José
Luiz Castro, que é o responsavel pelo cardapio e a
cozinha.

O proprietario Renan Chieregade contou
que o restaurante vem buscando proporcionar aos
clientes mais do que uma simples refeicao. “Quere-
mos que eles tenham uma experiéncia gastrond-
mica. Com essa visdo, vamos nos tornando uma re-
feréncia nessa area’, disse. Segundo ele, a pessoa
vai encontrar um conceito diferenciado desde o
ambiente até a comida servida. “Aideia é oferecer
conforto, utilizando a alta gastronomia em pratos
tradicionais e, ao mesmo tempo, também fazendo
com que o cliente se sinta num ambiente caseiro.
Nosso diferencial agui, além do bom ambiente e do
servico pontual, é o nosso cheff que utiliza técnicas
tradicionais, basicas, evitando ao maximo, produ-
tosindustrializados”, afirmou.

Alinspiracao por tras de todo esse conceito,
veio de trabalhos feitos em buffet. Inicialmente,
eles queriam trabalhar com o servico a la carte, en-

Conheca seu mais novo

canal de

atendimento. (g
PoL,

09812

tretanto, como o funcionamento é somente duran-
te odia, pensaram que os clientes ndo teriam muito
tempo para ter essa experiéncia, entdo optaram
por realizar um servico self-service porém manten-
doamesma qualidade.

O restaurante também tem forte campanha
nas redes sociais, que utiliza bastante para interagir
e promover seu servico. “Utilizamos ferramentas
como facebook e instagram, além de atendimento
por e-mail. Temos uma campanha onde a pessoa
utilizando a hashtag #trajanogastronomia, ganha
um café expresso” contou Renan, que disse procu-
rar diversos formatos do mundo virtual, como por
exemplo, o aplicativo CDL Descontos & Vantagens.

O restaurante Trajano fica na Avenida Lucas
Evangelista no bairro Aterrado.

CDL

DESCONTQ,
& VANTAGER

O aplicativo ja esta funcionando e

para saber como ter acesso e incluir sua
loja, é s0 ligar para o telefone 3344-8050.
Ja, os consumidores podem baixar o pro-
grama pelo Play Store e fazer os pedidos.

-9431 |
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CRIADO CODIGO MUNICIPAL
DE DEFESA DO CONTRIBUINTE

o aprovado, no Ultimo
— més, pela Camara de Vere-

adores de Volta Redonda,
o projeto do Cddigo Municipal
de Defesa do Contribuinte. O
objetivo, entre outros, é promo-
ver o bom relacionamento entre
o Fisco, praticado pela adminis-
tracdo publica, que é responsa-
vel pela cobranca de impostos, e
o contribuinte, visando fornecer
a0 MUNIcipio 0s recursos neces-
sarios ao cumprimento de suas
atribuicoes.

O responsavel por todo o
processo de aprovacao da lei foi
o advogado Gilmar Gongalves,
militante na area tributéria, e ex-
procurador da Fazenda. “Esse
projeto € uma lei de protecao das
garantias e direitos dos contribu-
intes, no sentido de resgatar o
respeito ao contribuinte e dar
garantias juridicas para gue nao
haja abuso por parte dos fiscais.
Enquanto o Fisco vai ter o direito
de cobrar o que lhe pertence de-
vidamente”, explicou.

Essa lei cria o Sistema Mu-
nicipal de Defesa do Contribuin-
te e que tem como orgao media-
dor desse sistema o Conselho
Municipal de Defesa do Contri-
buinte (Comdecon). “Esse con-
selho é diferente dos outros,
porgue é proprio para a defesa

O condutor principal do processo de
aprovacao do Codigo , Dr. Gilmar Gongalves

do contribuinte e € um érgéo de
composicao a paritaria, integra-
do por representantes das enti-
dades empresariais, de classe e
dos poderes Executivo e Judici-
ario, ndo remunerados”, afirmou.

Volta Redonda, com a pu-
blicacdo dessa Lei (n® 5478/
2018), se torna o primeiro muni-
cipio no Estado do Rio de Janeiro
a dar um grande e significativo
passo a favor dos contribuintes.

A tendéncia, segundo o
advogado, é que o fisco também
se beneficie do codigo. “O con-
tribuinte ndo quer que o fisco se-
ja lesado nessa relacao. Muito
pelo contrario, ele quer o equili-
brio das relacées”, concluiu.

ALGUNS DOS
PRINCIPAIS PONTOS
POSITIVOS:

- Equilibrio entre o cumpri-
mento de obrigacdes tribu-
tarias, relacdes de respeito
e adequacdo de procedi-
mentos entre fisco e con-
tribuinte;

- Direito do contribuinte de
ter um atendimento ade-
quado por parte dos or-
gaos publicos, sem abusas;
- Em relacdo a obtencdo de
documentos e informa-
coes, o contribuinte terd o
direito de ser informado e
tertransparéncia.

- Condicao de ter junto de-
le um profissional para que
junto ao fisco possa discu-
tir se a divida procede ou
nao;

- Dar voz ao contribuinte,
sem que o fisco tenha a pa-
lavra absoluta, como acon-
tecia antigamente;

- O Conselho possibilitara
a realizacao de audiéncias
publicas que visam discutir
temas coniventes aos con-
tribuintes e fisco.

Portobello
shop

Acasa da Portobello.

Av. Antdnio de Almeida 398

Retiro - Volta Redonda

Tel.:(24) 3346 2420 / 3346 8171
98134 0408 (WhatsApp)

voltaredonda@portobelloshop.com.br



SITUACAO FISCAL
AGRAVA DESEMPREGO

NO RIO DE JANEIRO

om a maior taxa de desemprego da regiao

sudeste, o Rio de Janeiro nao tem consegui-

do se recuperar da crise politica e econémi-
ca que afeta o estado ha pelo menos trés anos. Se-
gundo numeros do IBGE, no primeiro trimestre
deste ano, o desemprego chegou a 15%. No mes-
mo periodo em 2017, a taxa de desocupacao era
de 14,5%.

A situacao € considerada grave por especia-
listas. A cadeia de efeitos econdmicos e sociais pro-
vocada pelo desemprego é perceptivel e o quadro
piora a cada dia. “O estado do Rio de Janeiro ndo
esta melhorando nada, so esta piorando”, afirma o
presidente do Conselho Federal de Economia
(Cofecon), Wellington Leonardo da Silva.

De acordo com o economista, a atual condi-
caodo Riode Janeiro é reflexo das politicas equivo-
cadas que foram aplicadas para resolver a questao
fiscal. Para Wellington Leonardo da Silva, “ao invés
de se realizar uma reforma tributaria, por exemplo,
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se prefere congelar os investimentos publicos por
20anos, se prefere vender o patriménio nacional, a
exemplo das reservas do pré-sal”. Essa é a causa,
segundo ele, que “leva a economia a um processo
mais agudo de recessao’.

Neste ano, o presidente da Camara dos De-
putados, Rodrigo Maia (DEM-RJ) homologou o a-
cordo de recuperacao fiscal do Rio de Janeiro. O
estado farad ajustes de R$ 63 bilhdes, até 2020,
com medidas de reducio de despesas, emprésti-
mos e suspensao da divida do estado com a Uniao.

A organizacao fiscal € primeiro passo para a
safda da crise, avalia Bruno Ottoni, pesquisador da
area de Economia Aplicada da FGV/Ibre. “Eu acho
que vai ser extremamente importante que o gover-
no do estado, olhando sob a ética publica, organize
sua situacao fiscal porgue realmente, na situacao
em gue o estado se encontra atualmente, € muito
dificil que haja incentivo, as contas ficam muito de-
sorganizadas e acaba que o estado como um todo
ficadesorganizado”.

De acordo com Cadastro Geral de Emprega-
dos e Desempregados (CAGED), nos Ultimos 12
meses, o estado do Rio de Janeiro contratou
1.126.462 pessoas com carteira assinada e demi-
tiu 1.169.228. O saldo dessa conta sao 42.766 va-
gas perdidas no estado, no periodo. Nos primeiros
quatro meses de 2018, foram perdidos 3.642 pos-
tos de trabalho no estado do Rio de Janeiro, impul-
sionados - principalmente - pelo setor de Comér-
cio, com quase onze mil vagas fechadas (10.878).

EMPRESA ASSOCIADA AO
CDL VOLTA REDONDA TEM UMA

PARA A COMPRA DE VALE-REFEICAO
E VALE-ALIMENTACAO DA SODEXO :)

LIGUE PARA (24) 3344-8050 E APROVEITE!

- I
Volta Redonda

%
sodexo
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A\ ESPACOTRIBUTARIO

NOTAS FISCAIS ELETRONICAS ANTIGAS
NAO £5TAO MAIS VALENDO

Se vocé vende produtos, bens e mercadorias, precisa se adaptar as alteracées

pesar da obrigatoriedade
do novo layout ter sido
prorrogada para julho

deste ano - o prazo inicial era a-
bril de 2018 -, desde novembro
de 2017 j4 estava aberto o ambi-
ente de homologacdo para tes-
tes e em 4 de dezembro come-
cou a funcionar na pratica o am-
biente 4.0. O arquivo XML da
nota fiscal eletrénica passara a
ter uma nova organizacao e sera
necessario ter um sistema pre-
parado para a alteracao.

Mesmo com a proximida-
de do prazo, muitos profissionais
tém duvidas sobre as principais
mudancas. E necessario ficar a-
tento as novas regulamentacoes
e migrar em definitivo para o no-
vo layout, a fim de ndo perder o
prazo com notas fora do padrao.
Aprevisao, até o momento, era a

ASSOGIADO CDL DE VOLTA REDONDA
VOCE ESTA PRECISANDO

CONTRATAR UM
COLABORADOR?

desativacao no dia 2 de julho, do
modelo antigo, ndo sendo mais
aceito pelos érgaos do governo
(Sefaz).

A Nota Técnica 2016.002
que trata sobre o layout NF-e
4.0 foi divulgada em novembro
de 2016 pela Encat (Coordena-
cao Técnica do Encontro Nacio-
nal de Coordenadores e Adminis-
tradores Tributarios Estaduais).

PRINCIPAIS MUDANCAS:

- A partir da obrigatoriedade, o
protocolo SSL nédo serd mais o pa-
drdo na comunicacéo. Serd usado
o protocolo TLS 1.2 ou superior,
que deve proporcionar mais segu-
ranca para as empresas;

- Os campos relativos ao Fundo de
Combate a Pobreza (FCP) para o-

;"3&? 12
CENTRAL
EMPREGOS

peracées internas ou interesta-
duais com substituicdo tributdria
também terdo novidades. O novo
layout permitird identificar o valor
referente ao percentual de ICMS;

- O campo indicador de pagamen-
to também muda e passa a inte-
grar o Grupo de Informacdes de
Pagamento. Nele, hd a previséo do
preenchimento de dados com os
valores de troco, além de ser preci-
so informar a forma de pagamen-
to: Cartdo (débito ou crédito), di-
nheiro, cheque ou vale-alimenta-
¢do.

- No Grupo de ldentificacdo da
NF-e, o campo indicador de pre-
senca (indPres) pode ser preenchi-
docomaopcdo 5.

Fonte: www.fenacon.org.br

A CDL de Volta Redonda realiza 0 Recrutamento
e Selecao de candidatos para sua empresa.

sicologa especializada fara toda a diferenca na escolha dos

e IJhures candidatos de acordo com 0 perfil da sua empresa.

ENTRE NO SITE E CONHECA MAIS DETALHES

 INFORMAGOES P’
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PROGRAMA A GEND A

A CAPACITAR )1 Ho - 2018

Faca um curso com instrutores especialistas. Aproveite o inicio do ano para

fazer cursos exclusivos. Faca sua inscricao através do telefone (24) 3347-5845 Agenda do Programa Capacitar
Veja mais informagdes no site

ou 3347-3481. Ou por um e-mail para contatovoltaredonda@sebraerj.com.br wwwcdlvr.org.br

O OFICINA PRATIQUE 02 e 03 de Julho

CONTROLES FINANCEIROS de 18h as 22h
Local: SEBRAE de Volta Redonda

INVESTIMENTO: R$120,00

O OFICINA PRATIQUE 04 e 05 de Julho
de 18h as 22h
PRECOS DE VENDA Local: SEBRAE de Volta Redonda

INVESTIMENTO: R$120,00 20% DE DESCONTO
Controles Financeiros + Preco de Yenda = R$192,00

© SEMINARIO 12 de Julho
de 19h as 22h
COMO UTILIZAR O INSTAGRAM Local: SEBRAE de Volta Redonda
PARA ATRAIR CLIENTES INVESTIMENTO: GRATUITO
O curso 23 a 26 de Julho
DESENVOLVIMENTO DE de 18h as 22h
HABILIDADES GERENCIAIS Local: SEBRAE de Volta Redonda

INVESTIMENTO: R$240,00

© OFICINA PRATIQUE

24 de Julho

ORGANIZE SUAS IDEIAS E PLANEJE de 14h as 18h

A ABERTURA DE UMA EMPRESA Local: SEBRAE de Volta Redonda
INVESTIMENTO: GRATUITO

O PALESTRA
—_——— 30 de Julho

: : de 18h30 as 22h30
ESTRATEGIAS DE VALORIZAGAO DO CAPITAL Locol: SEBRAE de Yolia Redonda

SN PN\ A /e A3V |NVESTIMENTO: GRATUITO

28 O LOJISTA - Edicdo 164 - Julho 2018



O PODER DAS COMPRAS PUBLICAS

ma das grandes acdes

que o Poder Pdblico mu-

nicipal pode realizar para
intensificar o desenvolvimento
local é utilizar seu poder de com-
pra com o objetivo de incremen-
tar os pequenos negocios. Desta
forma, os fornecedores locais
sdo priorizados e 0s recursos
permanecem nos municipios,
desenvolvendo a economia lo-
cal. E a Lei Geral da Micro e Pe-
quena Empresa (Lei Comple-
mentar 123/2006), que prioriza
a contratacdo de microempresas
e empresas de pequeno porte
sediadas local ou regionalmente,
prevé a realizacdo de licitacoes
exclusivas para a participacao
das empresas nos itens de con-
tratacdo, cujo valor seja de até
R$ 80 mil reais.

A Lei Geral chegou com a
importante missdo de priorizar
as micro e pequenas empresas
nas compras publicas e o Sebrae
tem participacdo decisiva nesse
processo de implementacao
desta lei nos municipios, divul-
gando, treinando e mobilizando
parceiros e as proprias micro e
pequenas empresas a se utiliza-
rem dos beneficios.

Muitas administracdes
municipais ja estao fazendo isso,
como a Prefeitura de Volta Re-
donda, por exemplo. Ao assinar,
recentemente, o Decreto que da
um tratamento diferenciado pa-
ra pagamento dos pequenos ne-
gocios locais e intermunicipais
nas compras publicas, a Prefeitu-

O LOJISTA - Edicdo 164 - Julho 2018

ra Municipal estd facilitando o
pagamento para os micro e pe-
quenos empresarios que forne-
cem para a administracdo muni-
cipal, que a partir de junho pas-
sam a receber seus pagamentos
em 15 dias.

A acdo que deu origem a
este Decreto nasceu durante o
Programa Cidades Empreende-
doras, uma das atividades da
area de Politicas Publicas do
Sebrae para auxiliar o Poder Pu-
blico a melharar o ambiente para
o desenvolvimento dos peque-
nos negocios. O municipio ficou
em 3° lugar no ranking do Pro-
grama, mas tirou nota 10 na pro-
mocao de actes positivas, entre
elas, a implantacdo do alvara
online; a realizacao de licitacdes
exclusivas para Micro e Peque-
nas Empresas; a capacitagao de
fornecedores e gestores publi-
cos quanto aos beneficios ofere-
cidos pela Lei Geral e 0 mapea-
mento dos processos internos
do setor de compras e licitacoes.
Apenas com essas e mais algu-
mas iniciativas geradas, o muni-
cipio de Volta Redonda ja conta-
biliza um aumento da participa-
¢do das micro e pequenas em-
presas e MEI’s nas compras pu-
blicas superiora 70%.

Uma pesquisa da Handle,
realizada por um consultor no
municipio mineiro de Sao Joao
Del Rei, sobre o impacto do uso
de poder de compras do estado
na geracao de postos de traba-
Iho sé reforca a importancia des-

Por Ana Lucia de Aratjo Lima

te tema. Um dos resultados da
pesquisa mostra que acada R$ 1
milhdo que uma Prefeitura com-
pra da micro e peguena empresa
em sua microrregiao, quase seis
empregos sao gerados.

Ainda ha gargalos. O Po-
der Publico ainda precisa reduzir
a burocracia para os pequenos
negocios, mas o caminho esta a-
berto. E o Sebrae, através do Ci-
dades Empreendedoras e de
outras iniciativas da instituicao,
tem contribuido para que os mu-
nicipios avancem em questoes
importantes e fundamentais pa-
ra fortalecer os pequenos nego-
cios.

E um trabalho continuo,
gue vem sendo realizado junto
as Prefeituras de todo o Estado
para a implantacdo de uma nova
politica publica. E 0 aumento da
participacdo dos pequenos ne-
gbcios nas compras publicas é
apenas uma delas.

Aboa noticia é que grande
parte dos gestores publicos mu-
nicipais, especialmente, na nossa
regiao, ja possuem informacoes
e ferramentas a sua disposicao
para usar o poder de compras
para incentivar a produtividade,
controlar a qualidade, transferir
tecnologias, enfim, desenvolver
as Micro e peguenas empresas e
promover do desenvolvimento
econdmico e sacial.

(*) Ana Liicia de Aratijo Lima - Coordenadora Regional do
Sebrae/RJ - Formada em Direito, com pds graduacdo em
Gestdo Estratégica de Negdcios e Inovagdo pela HSM e
MBA - Estratégia Industrial e Gestdo de Negocios pela UFF.
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GRIPE
ouU

RESFRIADO?

Inverno chegou e pode vir acompanhado

de algumas doencas respiratérias, que a-

tingem o nariz, a garganta, os ouvidos e os
pulmaoes. Esse periodo favorece a circulacao de vi-
rus e bactéria. Isso acontece por causa das baixas
temperaturas, gue deixam o ar mais seco, além de
uma tendéncia maior das pessoas ficarem em am-
bientes fechados.

No més de junho, a Unimed Volta Redonda
reforcou a importancia da imunizacao como forma
de prevenir doencas do frio. E mostra a diferenca
entre o que pode ser considerado uma forte gripe
ou um resfriado. E também traz dicas de como pre-
venir esses indesejaveis sintomas.

) Unidade de Vacinagdo

eafirmando o compromisso com a preven-
cdo a salde, o Pro Vida - Unidade de Aten-

¢do a Salde - aferece um servico diferencia-
do, a Unidade de Vacinacao. A imunizacao con-
templa vacinas do calendario infantil, adulto e de

A gripe pode ser caracterizada por febre alta,
coriza, tosse seca, dores nos musculos, na garganta
e na cabeca. Afebre € o sintoma mais importante e
merece atencao.

Ja o resfriado, apesar de parecido com a gri-
pe, tem caracteristicas mais leves. Tosse, nariz en-
tupido, coriza, e dor moderada na garganta sao al-
guns sintomas. E a febre € menos comum. Alergias,
otite e bronquite também sdo algumas doencas co-
muns nessa época do ano. E como prevenir-se
delas?

saude ocupacional. O servico esta disponivel para
clientes Unimed e atendimento particular. O aten-
dimento é de 8h30min as 17h30min, de segunda a
sexta-feira.

DICAS

- Evite locais fechados e com excesso de pessoas;
- Deixe o ambiente mais ventilado e arejado;

- Lave as maos ou higienize com dlcool sempre
que possivel, principalmente, apds estar em locais
puiblicos;

- Evite o contato proximo com outras pessoas
quando estiver resfriado, principalmente, idosos e
recém-nascidos;

- Prefira uma alimentacdo sauddvel;

- Beba bastante liquido e fique atento ao excesso
de sal;

- Evite banhos muito quentes e mantenha a pele
hidratada;

- Pratique atividade fisica;

- Uma boa noite de sono é recomendacda para
fortalecer o corpo e prevenir-se de doencas.

EVITE AAUTOMEDICACAO

No caso de sintomas, consulte um médico para o diagnostico correto e o melhor tratamento.

Fonte: Unimed-VR
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UNIMED VOLTA REDONDA E_
TENHA UMA SAUDE CAMPEA!

- Ot

Aproveite as condicoes especiais
que estao dando um show de bola.

CUIDAR DE VOCE. ESSE E O PLANO.

[ Unimed| 2 1

Volta Redonda |




EMPRESARIO, CONHEGA AS VANTAGENS CDL
DE SER NOSSO ASSOCIADO Volta Redonda

_@ﬁ

PROGRAMA
EF#':&":“«%E ) ,/SP C CAPACITAR

BRASIL *Y"  Capacitando para fazer melhor

Recrutamento e selegdo Sistema Nacional SPC Brasil, Através do Programa Capacitar, a CDL-VR
de candidatos de acordo Acesso via Internet e CDL Jovem tém como objetivo trazer
com o perfil de sua (sisterna on line de consultas e mais conhecimentos e técnicas para
empresa. registros) e URA (Unidade de 0S empresarios de comércios de bens
Resposta Automatica) e servigos e seus funcionarios.

SERVICOS (NOVIDADE)  (E©3I\M CONVENIOS E PARCERIAS s\

CD L ! \ggngonda

DESCONTOS
& VANTAGEN
Descontos especiais em planos de satide,
plano odontoldgico, sequradora,
faculdade e muito mais.

Aplicativo exclusivo para associados
CDL-VR, que oferece descontos e
vantagens para os consumidores.

_ CANAIS DEINFORMAGRO A0 Assocoo (&
0 Lyjista

Revista “0 Lojista” distribuida mensalmente,
com as noticias voltadas ao empresario. www.cdlvr.org.br facebook.com/cdlvoltaredonda

DIGITAL B

SUAS OPERA(_Q@ES DIGITAIS
MUITO MAIS SEGURAS

0 Certificado Digital é um documento eletrdnico
para comprovar a ldentidade de pessoas fisicas,
empresas e sistemas, garantindo maior seguranga em sua
transagbes on-line e a troca eletronica de documentos,
mensagens e dados, com validade juridica. Alem disso,
com a Certificacao Digital SPC vocé ganha em agilidade e
em economia.

ASSOCIADOS CDL-VR POSSUEM MAIS

5% DE DESCONTO

CONSULTE NOSSOS PRECOS
ot WS

SOLICITE UMA VISITA E DESCUBRA O QUE A CDL-VR TEM DE MELHOR A OFERECER
Rua Simao da Cunha Gago, n219 - Aterrado - VR C D L
Tel: (24) 3344-8050 - WWW-CdIVf.org.br Volta Redonda



